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หลักสูตร
เทคนิคการป�ดการขายชั้น

หลักการและเหตุผล
          หลักสูตรนี้ถูกพัฒนาข�้นเพ�่อต�องการพัฒนาทักษะ และข�ดความสามารถของนักขาย  เพ�่อให�  
นักขายสามารถนำเสนอขายสินค�า เพ�่อตอบสนองความต�องการของลูกค�าให�มากที่สุด และที่สำคัญ   
คือ ให�นักขายได�เร�ยนรู�ถึงเทคนิคว�ธีการต�าง ๆ ในการสร�างยอดขายโดยไม�ใช�กลยุทธ�ราคา นอกจากน้ัน   
ยังสามารถค�นหาได�ว�าแท�จร�งแล�วป�จจัยที่แท�จร�งในการตัดสินใจซื้อสินค�า และบร�การของลูกค�านั้น คือ
อะไร เพ�่อเป�าหมายสูงสุดคือยอดขายและผลกำไรขององค�กรนั่นเอง 

รูปแบบการอบรมสัมมนา                                  กลุ�มผู�เข�าอบรมสัมมนา                                    ระยะเวลา

บรรยาย/ Workshop/ ชม VDO พนักงานขาย/ ที่ปร�กษาการขาย
หัวหน�างาน

9:00 น.- 16:00 น.
( 1 วัน ) 

พ�่ครับ…คู�แข�งตัดราคา!!
พ�่ครับ…ลูกค�าแจ�งว�าหากไม�ลดราคา “ ไม�ซื้อ ” !!

พ�่ครับ…ยอดขายเพ��มข�้นเหมือนเขตอื่นๆ หากเราลดราคา !!

วัตถุประสงค�
           เพ�่อให�พนักงานขายสามารถขจัดข�อโต�แย�งและสามารถป�ดการขายได�อย�างรวดเร็ว

                                              เนื้อหาหลักสูตร
     กระบวนการสร�างความสำเร็จในการขายสินค�าราคาสูง

     การเป�ดใจลูกค�าก�อนการขายสินค�าและบร�การ

     เทคนิคการนำเสนอขายสินค�า

     เทคนิคการนำเสนอขายสินค�าสูง

     เทคนิคการขายสินค�าให�ได�ราคาสูง

     เทคนิคการป�ดการขาย

     การเป�ดใจลูกค�าก�อนการขายสินค�าและบร�การ

     เทคนิคการนำเสนอขายสินค�า

     เทคนิคการนำเสนอขายสินค�าสูง

     เทคนิคการขายสินค�าให�ได�ราคาสูง

     เทคนิคการป�ดการขาย

     การนำเสนอขายสินค�าให�ประสบความสำเร็จ

     การเป�ดใจลูกค�าก�อนการขายสินค�าและบร�การ

     การสร�างความน�าเชื่อถือในการเสนอขายสินค�า

     บทบาทแตกต�าง ๆ ของลูกค�าในการซื้อสินค�าและบร�การ

     Workshop “ ศิลปะการนำเสนอขายสินค�า

     และบร�การให�ประสบความสำเร็จ ”

     ถาม – ตอบ

     การเป�ดใจลูกค�าก�อนการขายสินค�าและบร�การ     การเป�ดใจลูกค�าก�อนการขายสินค�าและบร�การ

     การสร�างความน�าเชื่อถือในการเสนอขายสินค�า     การสร�างความน�าเชื่อถือในการเสนอขายสินค�า

     บทบาทแตกต�าง ๆ ของลูกค�าในการซื้อสินค�าและบร�การ     บทบาทแตกต�าง ๆ ของลูกค�าในการซื้อสินค�าและบร�การ

     Workshop 


